
● 結果報告と改善内容の発表
●今後の課題整理と改善目標設定

次のステップを目指しましょう！

● 現役バイヤーとの個別商談
●商談による商品課題の明確化

商品を売り込んでみよう！

● 商品ターゲット戦略について
●一般のお客様へのモニタリングで「生の声」を聞こう！

お客様の声を聞こう！

● マーケティング講座（お客様を知る）
●自社商品の課題抽出…専門家がアドバイスします。

商品の課題を見つけよう！

● 販売に結び付く商品ポイント
●バイヤー攻略とは

販売の戦略を考えよう！

「売れる商品づくり」から「販路拡大」までを研修と実践で学ぶ！

参加事業者
  募集！

（10事業者限定）

申込み締切

8/20火

商品の課題を見つけよう！

参加事業者
  募集！

（10事業者限定）

申込み締切

8/20火

新製品を
もう一工夫して
アピールしたい。

パッケージを一新。
好評により販路の

拡大に繋がりました！

商品の課題を見つけよう！商品の課題を見つけよう！

拡大に繋がりました！拡大に繋がりました！拡大に繋がりました！拡大に繋がりました！

お客様からの意見を
いただくことができ
非常に参考に
なりました！

　商品の改善、
アプローチの方法など
参考になるアドバイスが

もらえました！

受講無料
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参加事業者参加事業者

ステップアップしていく商品力向上研修

step 1

step 2

step 3

step 4

step 5

費　　用

●研修項目すべてを受講することができる事業者であること
●研修終了後、信州６次産業化推進協議会が行う事業に協力いただけること

●研修参加費：無料
●参加事業者が負担していただくものは、研修参加旅費、商品サンプル代（送料含む）

参加要件

対 象 者

主　　催

●農業者および６次産業化認定事業者・満了者で、自社商品の改良を検討している方・事業者
●今後1年以内に新製品の開発・販売を目指している６次産業化認定事業者・満了者ほか

信州６次産業化推進協議会

　商品の改善、　商品の改善、　商品の改善、　商品の改善、　商品の改善、　商品の改善、　商品の改善、

食品バイヤーに
商品の魅力を
伝える方法は？

● 愛情込めて作り上げた商品の課題解決に向けて専門アドバイザーと一緒に考え、より良い商品にします。
● 更に売上拡大のために現役食品ストアバイヤーからのアドバイスや商談も行います。参加のメリット

課題

改善

検証

商談

改善

受講者の声

お客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見をお客様からの意見を

計画通りに
売上げが
上がらない。



講義内容 日時 講師 場所

第
１
回

商品の課題を見つけよう！
（１）講義：マーケティング「お客様を知る」
（２）講義：課題の発見と改善策について
（３）プレゼンテーションによる商品紹介
（４）改善ポイントの整理

9月6日（金）

・信州６次産業化プランナー
  生稲 芳高 氏 ほか

・信州６次産業化推進協議会

松本合同庁舎
202会議室

第
２
回

お客様の声を聞こう！
（１）講義：商品のターゲット戦略について
（２）試食会：お客様の生の声を聞く

10月9日（水） 現在調整中 別途ご案内

第
３
回

販売の戦略を考えよう！
（１）講義：販売に結び付く商品ポイント
　　バイヤー攻略とは
（２）講義：商談対策と心構え

10月23日（水）

・株式会社大寿　
  会長 大野 和夫 氏

・信州６次産業化プランナー
  生稲 芳高 氏

安曇野　
スイス村
サンモリッツ
小会議室

第
４
回

商品を売り込んでみよう！
（１）講義：商談成立のポイント
（２）現役の食品バイヤーとの商談
（３）講義：商談による商品課題のアドバイス

【東京会場】
11月13日（水）

首都圏の現役
食品バイヤーの方々

別途ご案内

【名古屋会場】
11月20日（水）

中京圏の現役
食品バイヤーの方々

別途ご案内

第
５
回

次のステップを目指しましょう！
（１）講義：改善目標の設定と行動計画作成
（２）講義・発表：商品改善計画の発表

2月4日（火）
信州６次産業化プランナー
生稲 芳高 氏 ほか

安曇野　
スイス村
サンモリッツ
小会議室

 カリキュラム

研修時間：第１回、３回、５回 13:30～16：00　２回、４回は別途ご案内致します。
※講師や会場が変更になる場合があります。

研修会場
●第１回…松本合同庁舎 202会議室：松本市大字島立1020
●第２回、第４回…別途ご案内致します。
●第３回、第５回…安曇野スイス村サンモリッツ小会議室：安曇野市豊科南穂高5555-1

募集者数 10事業者 なお、応募者多数の場合は、各種研修会・商談会への参加出展実績、起業年数等
により、信州6次産業化推進協議会で総合的に判断させていただきます。

申込方法

★参加申込書は信州6次産業化推進協議会のホームページよりダウンロードして下さい。
　信州6次産業化推進協議会　ホームページ　https://www.shinshu-6jika.jp/
なお、参加申込書に「課題整理シート」を添えて８月20日（火）までに信州6次産業化推進協議会
までメールまたはFAXでお申込み下さい。

問合先
信州6次産業化推進協議会（県庁農政部農産物マーケティング室内）担当：坂下、新家
電話（026)235-7217（直通）　FAX（026)235-7393
E-mail：info@shinshu-6jika.jp


